
































9.

10.

CONSEGNE SETTIMANALI E SUPPORTO IN
TUTTO, A COMINCIARE DALLE VETRINE.

Casa Anversa assicura un sostegno continuo a tutti
I punti vendita. Sono assicurate consegne settimanali
e una squadra di esperti pronti ad aiutare i commercianti
in tutto: dalla creazione delle vetrine all'ideazione
di iniziative speciali per attrarre clienti, alle continue

informazioni sull’evoluzione del mercato.

100 MQ E UNA CITTA DI ALMENO 100MILA
ABITANTI. ECCO TUTTO QUEL CHE SERVE.

Non & necessario essere esperti del settore per poter
aprire un punto vendita Casa Anversa. Servono impegno
e passione, un negozio di 100 metri quadri minimo con
un piccolo magazzino in una citta di almeno 100.000
abitanti. E basta. L'organizzazione di Casa Anversa é
pensata per sostenere gli imprenditori in ogni momento
della loro attivita: dagli investimenti alla conoscenza
del mercato, dalla scelta dei prodotti alla gestione del
magazzino, dalle iniziative speciali alla fornitura
tempestiva di ogni articolo. L'appoggio di Casa Anversa
ai gestori del punto vendita é totale.




11. AGGIORNAMENTI COSTANTI, IDEE, EVENTI
SPECIALI, E SOLUZIONI IMMEDIATE .

Sapere tutto e prima. Casa Anversa si preoccupa di
fornire ai suoi affiliati tutte le informazioni sulla gestione
dei punti vendita e sull'evoluzione del mercato. Per
questo motivo in azienda vengono organizzati degli
stages due volte all'anno per presentare agli affiliati
le collezioni della stagione successiva ed illustrarne
caratteristiche e peculiarita. In pit, per animare le vendite,
Anversa studia eventi speciali che offrono a ogni negozio
la possibilita di distinguersi tra tutti. E quando serve,
basta una telefonata per avere a disposizione I'équipe
Anversa con nuove idee e tante soluzioni.




Il franchising

1. L esclusiva di un progetto di alto livello in forte e sicura espansione.
2. |l vantaggio di un punto vendita diverso e ricco di prodotti di moda.
3. Una differenza che conta molto: tutte le merci sono in conto vendita.
4. Un investimento con tanti vantaggi, compresa la possibilita di dilazionare le spese.
5. Pit facile e aggiornato il magazzino, pit semplice la contabilita.
6. Non solo tessile, ma anche tante idee d'arredamento.
7. Precedenza sulle nuove collezioni, tante novita e riassortimento garantito.
8. Pubblicita nazionale per colpire un target di grande valore.
9. Consegne settimanali e supporto in tutto, a cominciare dalle vetrine.
10. 100 mq e una citta di almeno 100 mila abitanti. Ecco tutto quel che serve.

11. Aggiornamenti costanti, idee, eventi speciali e soluzioni immediate.
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